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Compra-Venta Entre Particulares conquista México.

Compra — Venta entre
Particulares ya opera en
México. Recientemente
la empresa ha conce-
dido un Master Fran-
quicia que desarrollard
la actividad por todo
el pafs. Actualmente
la franquicia estd pre-
sente en los estados de
Querétaro, Guanajua-
to y Aguascalientes.

En palabras de José
Maria Lopez, director
general de la compaiiia,
“México es sin duda un
mercado muy interesan-
te para Compra - Venta
entre Particulares, ya
que la vivienda es uno
de los sectores mas im-
portantes de laeconomia
mexicana y representa
alrededor del 2,4 % del
PIB. Era necesario por
tanto un nuevo canal de
compra - venta de in-
muebles sin comisiones
de intermediacién como
el que ofrece nuestro
concepto de negocio”.

La ensefia se encuen-
tra en plena proceso
de expansiébn y no
descarta  introducirse
en otros paises de in-
terés en el Centro y
Sur de América, como
Panama o Colombia.

Compra — Venta entre
Particulares nace de la
necesidad y demanda
de todas aquellas per-
sonas que debido a la
coyuntura  econdmica
actual necesitan vender,
alquilar o traspasar un
negocio o un inmueble
de una manera rdpi-
da, comoda y eficaz.

El nuevo concepto, que
ha emergido en plena
crisis y estd revolucio-
nando el sector inmo-
biliario, responde a la
necesidad de abrir nue-
vos canales que ahorren
al vendedor comisio-
nes de intermediacion
en un mercado bajista.

Compra - Venta entre
Particulares ha patenta-
do y registrado la publi-
cacion de una revista de
gran calidad y difusién
gratuita, que ofrece un
servicio econémico
para publicar un anun-
cio de venta o de com-
pra con la garantia de
que el posible compra-
dor serd un particular.

La peculiaridad es que
las agencias inmobi-
liarias no tienen cabi-
da en este modelo de
negocio, de modo que
el precio final del in-
mueble serd unica y
exclusivamente el que
pide la propiedad sin
encarecer el producto ya
que los gastos de inter-
mediacion se eliminan.

El coste para el vende-
dor es desde 45 euros al
mes por cada anuncio
de un cuarto de pdgi-
na. El precio incluye
el soporte y la com-

posicién del anuncio,
que recoge texto y las
fotograffas del inmue-
ble que realiza el de-
partamento comercial.

Ademas, a todos los
anunciantes se les pro-
mocionan sus inmuebles
en la web comercial de
la empresa y disponen
de una linea telefénica
de asesoramiento com-
pletamente gratuito en
aspectos como la redac-
cién de documentos, las
notas registrales o cual-
quier otro tramite que
conlleva una operacién
inmobiliaria de este tipo.

La ensefia con sede en
Benidorm cuenta actual-
mente con tres locales
propios y 57 franquicia-
dos, y debido a la gran
aceptaciéon que estdn
teniendo sus servicios
y productos se encuen-
tran en pleno proceso
de expansién por toda
Espaiia. En el 2010 su

intenciéon es llegar a
las provincias donde
aun no tiene presencia,
consolidarse en Méxi-
co e introducirse en
otros paises de interés.

Compra — Venta entre
Particulares ofrece un
modelo de negocio en
franquicia de baja inver-
sién y muy alta rentabi-
lidad. Una franquicia de
facil puesta en marcha
y poco mantenimiento,
puesto que todo el tra-
bajo se realiza en la cen-
tral. La inversion inicial
incluye los manuales
de procedimiento, los
cursos de formacion,
las  herramientas de
marketing, el software
de gestién, la pédgina
web y el correo elec-
trénico ademds de una
campana de apoyo en
radio y prensa escrita.

La inversién necesaria
para poner en marcha un
local de Compra- Venta

entre Particulares es de
18.000 €, en localida-
des de mas de 100.000
habitantes y con un
local u oficina a par-
tir de 35 m2 u oficina.



